Балканкар ЗАРЯ
Неконсолидиран отчет за първото шестмесечие на 2008
· Приходите от продажби на Балканкар ЗАРЯ са се повишили с 50.8% за  първото шестмесечие на 2008 спрямо същия период на миналата година, като достигат до 4.6 милиона лева. Продажбите на продукцията на компанията възлизат на 4.1 милиона лева за първата половина на 2008, което е с 43.3% повече, отколкото за първото полугодие на 2007. Ръстът в продажбите на продукцията, резултат от ръста в обема на продажбите, е с 38.2% повече в сравнение с първото шестмесечие на 2007. Повишаването на цените на продукцията доведе до 5.1% увеличение в продажбите през първата половина на 2008.
· Продажбите на услуги са се увеличили от 49 хиляди лева през първото полугодие на 2007 на 230 хиляди лева за същия период на 2008. Продажбите на услуги включват транспортните услуги, свързани с доставките на продуктите на Балканкар ЗАРЯ до клиентите. 

· Средната цена на валцованата стомана се увеличи с 18.3% през първата половина на 2008 в сравнение със същия период на 2007 (на годишна база). В същото време, средната цена на профилираната стомана се понижи с 2.55% през първата половина на 2008 в сравнение със същия период на 2007 (на годишна база). 

· През второто тримесечие на 2008 Балканкар ЗАРЯ увеличи цените на продуктите си средно с около 8%, поради повишаването на цените на стоманата (в първото полугодие на 2008 цената на валцованата стомана представлява около 67.03% от общите разходи за материали, а цената на профилираната стомана е 13.55% от общите разходи за материали). Повишаването на цените следва политиката на ръководството да поддържа рентабилността на Балканкар ЗАРЯ в среда на постоянно повишаващи се цени на стоманата. Като резултат, маржът от печалбата преди финансовите разходи, данъчното облагане и амортизацията /EBITDA Margin/ за Балканкар ЗАРЯ се е увеличил от 13.7% за първото тримечечие на 2008 до 17.6% за второто тримесечие на 2008.
	БАЛКАНКАР ЗАРЯ: Показатели по тримесечия (неконсолидирани)
	
	
	
	

	(BGN’000)
	Q1 2007
	Q1 2008
	% разлика
	Q2 2007
	Q2 2008
	% разлика
	H1 2007
	H1 2008
	% разлика

	Общи продажби
	1366
	2170
	58.9%
	1658
	2391
	44.2%
	3024
	4561
	50.8%

	EBITDA
	250
	297
	18.8%
	320
	421
	31.6%
	570
	718
	26.0%

	EBITDA Margin
	18.3%
	13.7%
	
	19.3%
	17.6%
	
	18.8%
	15.7%
	

	Нетна печалба
	98
	-22
	-122.4%
	95
	100
	5.3%
	193
	78
	-59.6%


· Получените поръчки възлизат на 1.4 милиона лева до 30 юни 2008 в сравнение с 940 хиляди лева в края на 2007 и съставляват ръст от 53% от началото на 2008. Средно времето за изпълнение на поръчките е около 40 – 50 дни. Като отчита постигнатото и продължаващо подобрение на продуктивността на Балканкар ЗАРЯ, ръководството поставя като цел това време да бъде около 40 дни.
· Капиталните разходи на Балканкар ЗАРЯ възлизат на 612 хиляди лева за периода януари-юни 2008 спрямо 466 хиляди лева за същия период на 2007. Основните капиталови инвестиции са свързани с проекта за газификация (155 хил. лв.), SAP проекта (149 хил. лв.), ремонтни дейности (134 хил. лв.) и др.
· Земята, сградите и съоръженията на Балканкар ЗАРЯ възлизат на 3.6 милиона лева за второто тримесечие на 2008, сравнено с 3.4 милиона лева в края на 2007. 
· Перспектива: запазваме финансовите си цели за 2008 с неконсолидирани продажби, надхвърлящи 9.0 милиона лева и 16.2% EBITDA марж. В подкрепа на нашето становище е и развитието на сектора за материали и съоръжения [MHE]: търсенето на кари за миналата година в Европа се запазва и през първите шест месеца на 2008. Нарастването при противотежестните кари беше около десет процента. Развиващите се пазари в Европа (вкл. Русия) отчитат висок ръст. 
